
ABSTRAK

Sistem Pengendalian Internal penjualan meliputi struktur organisasi,
metode, dan ukuran-ukuran yang dikoordinasikan untuk menjaga kekayaan
organisasi, mengecek ketelitian dan keandalan data akuntansi, mendorong
efisiensi dan mendorong dipatuhinya kebijakan manajemen. Seiring
perkembangan teknologi saat ini, salah satu faktor yang dapat mempengaruhi
efektivitas pengendalian internal yaitu penerapan sistem informasi akuntansi
penjualan. penerapan sistem informasi akuntansi penjualan merupakan suatu
keharusan untuk memperlancar aktivitas- aktivitas dalam perusahaan agar
pelaksanaannya dapat lebih cepat, tepat, akurat dan efisien. Untuk menjadi
unggulan dalam persaingan, perusahaan harus memiliki manajemen yang baik
sehingga tujuan utama perusahaan tercapai yaitu mencapai laba yang
maksimal secara efektif, efisien dan ekonomis

Penelitian ini dilakukan untuk mengetahui penerapan sistem informasi
akuntansi penjualan di PT INTI (Persero) Bandung. Penelitian ini juga
bertujuan untuk mengetahui seberapa kuat pengaruh penerapan sistem
informasi akuntansi penjualan terhadap efektivitas pengendalian internal
penjualan PT INTI (Persero).

Penelitian ini menggunakan jenis penelitian deskriptif verifikatif  dengan
pendekatan kuantitatif. Dalam penelitian ini yang menjadi populasi adalah
karyawan yang berada di PT INTI (Persero)  yang terkait dengan aktivitas
penjualan perusahaan dengan jumlah sampel responden yang berjumlah 140
orang yang terbagi pada tujuh divisi yang berbeda. Teknik sampling yang
digunakan adalah Probability Sampling khususnya metode proportional
stratified random sampling

Hasil penelitian menunjukkan bahwa efektivitas pengendalian internal
penjualan dipengaruhi oleh penerapan sistem informasi akuntansi penjualan
sebesar 0,599 atau 59,9% sedangkan sisa sebesar 40,1% dipengaruhi oleh
faktor lain yang tidak diteliti dalam penelitian ini.
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